V kolikor ste prepričani, da vaša poslovna zamisel ustreza investicijskim načelom RSG Kapital, nam pošljite izpolnjeni prijavni obrazec. Na osnovi  informacije v prijavnem obrazcu bomo izvedli prvo oceno, zato vam predlagamo, da nam vašo  poslovno zamisel predstavite kar se da popolno. Prejeto predstavitev bomo skrbno pregledali in vas obvestili o naši odločitvi ter nadaljnjih korakih.

Top of Form 1

1. Kontaktna oseba

· Ime: 


· Priimek: 


· Telefon:
 

· Faks:
 

· Elektronski naslov: 


· Vaša vloga v odnosu do poslovne zamisli (lastnik, direktor, uslužbenec, agent, svetovalec ali drugo):


2. Podatki o prijavitelju

· Podjetje / podjetnik:


· Ulica: 


· Hišna številka:


· Poštna številka:  


· Kraj:  


· Država:
  

· Spletni naslov:  


· Datum ustanovitve podjetja (mesec, leto):  


· Število zaposlenih: 


· Davčna številka:  


3. Poslovna zamisel

· Opis poslovne zamisli (proizvoda ali storitve):
· Kdo so uporabniki proizvoda ali storitve, kako zadovoljuje potrebe uporabnikov?  


· Prednosti pred obstoječo ponudbo:  

· Intelektualna lastnina (morebitni patenti, avtorske pravice…):

· Do katere mere je poslovna zamisel že razvita in koliko časa po vaših ocenah potrebujete do vstopa na trg?  


4. Poslovna dejavnost in trg

· Opredelitev ciljnega trga / segmenta in ocena velikosti trga:
· Značilnosti poslovne dejavnosti in trendi:  
· Konkurenca na trgu:  

5. Poslovni model

· Način generiranja prihodkov:

· Glavne skupine kupcev:

· Morebitne druge priložnosti za generiranje prihodkov:

· Pričakovana rast v prvih petih letih:

6. Podjetniška skupina

· Življenjepisi ključnih članov skupine in reference na relevantnih področjih:

· Potrebe po dodatnih kadrih in načrtovane nove zaposlitve:

7. Pričakovana vloga RSG Kapital
· Strokovni nasvet, usmeritve:
· Pričakovan finančni vložek:
8. Finančni podatki (za podjetja, ki pričakujejo finančni vložek RSG)
· Pričakovani (načrtovani) prihodki, (poslovni odhodki in dobiček), pričakovana točka preloma:
· Ocena finančnih potreb oz. višina sredstev, ki jih želite pridobiti v tej in morebitnih naslednjih rundah financiranja:
· Morebitne že izvedene aktivnosti pri iskanju investitorja:
· Načrt porabe pridobljenih sredstev in pričakovani rezultati:
· Strategija izstopa (način, časovni okvir):     

